MARQUISTA Enrigue Leal
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FUENTES DE LUZ. Enrique Leal, 57 afos, en su espacio de Villanueva 13, Madrid, rodeado de ventanas, espejos y ldmparas.
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Por LAURA GISBERT Fotografia de ALE MEGALE

nrique Leal es el hombre detras de Qbo,
empresa que nace en 1995 “para

resolver cualquier situacion que
E se nos presente en la integracion
de la iluminacién en la arquitec-
tura. La geometria forma parte
de la arquitectura y Qbo es la figura geométrica
por excelencia”, apunta el sevillano (12 de di-
ciembre de 1963), orgulloso. Y es esta capaci-
dad de afrontar retos lo que les ha permitido “cre-
cer a través de las soluciones que hemos ido
aportando resolviendo problemas que se plantea-
ban en los diferentes proyectos”.

Aunque Qbo empez6 siendo un fabricante que
proveia a firmas como el Grupo Tendam o Indi-
tex entre otros, actualmente ha ido un paso mas alla
acercandose al mundo profesional de la arquitec-
tura para ofrecerle sus servicios. Su clientela hoy

la integran: “Estudios de arquitectura, interio-
ristas, publico residencial, grandes marcas de re-
taily grandes propiedades”, enumera Leal quien
asegura que el proyecto mas interesante que han
firmado hasta el momento es el Museo del Prado.

La fabrica de Qbo se encuentra en Talavera de
la Reina: 8.000 m2 donde se materializa la ejecucion
de todos los productos que después ven la luz en
proyectos que se
pueden disfrutar,
ya sea en espacios
publicos como en
privados: restau-
rantes, hoteles, re-
tail, residencia-
les... La oficina
representativa de
la marca se en-
cuentran en la ca-
lle Montalban 13,
en Madrid, donde
se disenan los dis-
tintos productos.
Y el showroom, don-
de se pueden ex-
perimentar los dis-
tintos  disenos
instalados, se halla
en Villanueva 13,
Madrid. También
tienen sedes en
Valencia, Bilbao,
Pamplona, Barce-
lona y Coruna.
Fuera de Espana
estan en Dubali,
Libano, México,
Shenzen, Shangai

Si A LAS
FUENTES LED

Enrique Leal se define como “un
hombre apasionado con una
trayectoria profesional dedica-
da desde el comienzo a la
luz”.Si se le pregunta qué
espacio suefa con iluminar
asegura: “La casa de mi vida. En
mi domicilio actual he intenta-
do, como siempre, utilizar las
que se integran mejor en cada
espacio”. Asegura que procura
afrontar el dia dia laboral “con la

SENORIAL. Entrada al ‘showroom’
que alquilan para eventos.

mayor frescura posible para

y Bélgica. ] poder estar atento a todas las
; Leal expl}?a cuestiones relacionadas con lo
asl esta expansion e es dirigir un grupo de

internacional: “El
mundo retaildon-
de empezamos a

empresas a nhivel internacional”.
Emprendedor y creativo, explica
que su showroom madrileiio

crecer tenia la ne-
cesidad de resol-
ver y dar solucio-
nes de proyecto y
suministro en di-
ferentes paises
del mundo y por
ello fuimos imple-
mentando filiales
en muchos de ellos que nos permitieron resolverlos.
Gracias a estas filiales desde hace anos estamos afron-
tando el crecimiento Qbo en todo el mundo”.

Con respecto al coste de sus proyectos, dice: “Es
dificil dar un precio exacto, es un abanico demasiado
amplio como para proporcionar una media”. En la
actualidad, en Espana, trabajan en Qbo: “57 personas.
¢Principales perfiles? Arquitectos e ingenieros de de-
sarrollo de producto. Ademas de la estructura necesa-
ria para la fabricacién de los mismos en Espana con el
consiguiente madein Spain, que es un valor maximo para
nosotros”, reconoce Leal quien, con respecto al futu-
ro, se propone: “Seguir desarrollando diferentes li-
neas de producto e implantarlo cada vez mas dentro de
Europay Espana a nivel comercial”. 4

representa muy bien cémo
entiende él y su equipo la moda
en el ambito de la iluminacién:
“Para nosotros la tendencia ha
sido siempre la no excesiva
presencia de fuentes de luz y
como tendencia tecnoldégica,
l6gicamente, las fuentes led”.

k Mas informacién: gboiluminacion.com




